


Implantación comercial consolidada Estructura operativa profesional

Potencial de relanzamientoProceso de venta competitivo

Activo estratégico en el sector restauración de Madrid

Negocio con mas de 25 años de 
actividad, ubicación de elevada demanda 
y con base de clientes consolidada.



Resumen ejecutivo: Valor histórico y estabilidad

Legado Comercial

Operativa
ininterrumpida

desde hace más  
de veinticinco años),

generando un
reconocimiento de
marca y clientela

fiel.

Continuidad
Operativa

El negocio se
transmite en

funcionamiento,
con todos los

elementos
necesarios para

mantener la
facturación actual.

Entorno
Consolidado

Ubicación en una
zona urbana de
Madrid con flujo

constante de
público y baja

volatilidad.

Eficiencia

Estructura de
costes y procesos
ya testados por

años de actividad
profesional.



Perfil de la unidad:
Una plataforma
de crecimiento

Capacidad de Servicio

Versatilidad Estratégica

Activos Tangibles

Ubicación Estratégica

Situado en la zona del Paseo de la Castellana, 
a escasos minutos del centro financiero de 
Madrid y el estadio Santiago Bernabéu, en un 
entorno que combina áreas residenciales, 
empresariales y de ocio. La ubicación registra 
una elevada afluencia de trabajadores, 
residentes, familias y visitantes, 
proporcionando una demanda diversificada, 
estable y recurrente durante todo el año.



Indicadores clave de rendimiento y escala
Métricas

Facturación recurrente

1,45 M 

Fuerza Laboral

24 pers.

Trayectoria Operación inmediata



Evolución de ventas: Ingresos
sostenidos 2024-2026

Periodo Facturación 
Total Observaciones

Ejercicio 2024 1.439.128 € Cierre de año consolidado

Ejercicio 2025 1.453.128 € Estabilidad operativa mantenida

H1 2026 (Ene-
Jun)

636.680 € Facturación acumulada en el 
primer semestre

2024 2025 2026



Estructura operativa y capital humano
Equipo

01
Transición Ordenada

02
Compromiso Laboral

03
Capacidad Inmediata

04
Seguridad Jurídica



Marco arrendaticio de
larga duración hasta 2031

Horizonte Contractual Valor del Activo

Confidencialidad
Visión estratégica

Permite ordenar decisiones de 
inversión, personal y operaciones con 
un horizonte extendido.



El proceso de venta: Fases y transparencia

Manifestación de Interés
Firma del NDA

Acceso al Data Room

Presentación de Ofertas

Cierre



Requisitos de
solvencia y garantías
del oferente

Caución de Seriedad Acreditación de Solvencia

Experiencia Sectorial Compromiso de Cierre



Información disponible
bajo acuerdo de NDA

Data Room 1

2

3

4

5

Análisis Financiero
Cuentas anuales detalladas y desglose de la evolución de ventas
por partidas.

Auditoría Laboral
Información de plantilla, costes sociales y perímetro de
subrogación legal.

Dossier de Inmueble
Contrato arrendamiento, acuerdos de prórroga hasta 2038 y
licencias de actividad.

Inventario
Detalle de activos afectos a la unidad productiva, maquinaria y
equipamiento técnico.

Marco Jurídico
Documentación legal adicional relevante para la transmisión de la
unidad.



Semana 1
Difusión del teaser y EOI

Recepción de EOI junto con
NDAs firmados.

Semana 2-3
Acceso al Data Room.

Acceso para los interesados
calificados y resolución de

Q&A.

Cierre de Ofertas
Fecha límite para la

presentación de propuestas
vinculantes. 

La fecha de finalización de
Recepción de ofertas 

finalizará el 4 de septiembre.

Presentación de la oferta
En las primeras semanas

de septiembre se presentará
la oferta elegida para su 

formalización.

Calendario del proceso
y próximos pasos

Desde el 13 de julio
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